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TECNICAS DE NEGOCIACAO PARA ADVOGADOS

LEXDEBATA - PORTUGAL

Fundada em 2006, em Lisboa, a LexDebata - Seminarios Juridicos, Lda., tem em vista
a realizacdo e promoc¢do de cursos, semindrios, eventos, projectos de investigacao e
publicag¢des na area dos estudos juridicos.

No ambito da actividade que a LexDebata se propde desenvolver, tem vindo a ser
pratica comum o estabelecimento de parcerias com diversas entidades, com o
objectivo de organizar cursos de formacgdo juridica e seminarios relativos a matérias
de interesse para as mesmas.

A parceria com a Fundacao Getulio Vargas vem confirmar o interesse da LexDebata
em posicionar-se como uma organizacdo de referéncia para os profissionais da area
juridica, no que diz respeito a colmatar as suas necessidades de formacgdo e contribuir
para o seu desenvolvimento profissional.

FUNDACAO GETULIO VARGAS (FGV) - BRASIL

A Fundacao Getulio Vargas (FGV) foi fundada em 20 de Dezembro de 1944, na entdo
capital brasileira, a cidade do Rio de Janeiro. O seu objectivo inicial era preparar
pessoal qualificado para a administracdo publica e privada do Pais. Na época, o Brasil
ja comegava a langar as bases para o crescimento que se confirmaria nas décadas
seguintes. Antevendo a chegada de um novo tempo, a FGV decidiu expandir o seu foco
de actuacao e, do campo restrito da administragdo, passou ao mais amplo das ciéncias
sociais. A instituicdo extrapolou as fronteiras do ensino e avangou pelas areas da
pesquisa e da informacgdo, até converter-se em sindnimo de centro de qualidade e de
exceléncia.

Marca de pioneirismo e ousadia, a Fundagcao Getulio Vargas inaugurou, no Brasil, a
licenciatura e a pds-graduacdo stricto sensu em Administracdo, bem como a poés-
graduacdo em Economia, Psicologia, Ciéncias Contabilisticas e Educacdo. A FGV
também langou as bases para uma economia bem fundamentada, a partir da
elaboracao do balango de pagamento, das contas nacionais e dos indices econémicos.
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Iniciativas como essas ajudaram o profissional em busca de formacao e até o cidadao
comum a entenderem melhor o desempenho econémico e social brasileiro.

A Escola de Direito de Sdo Paulo da Fundacgao Getulio Vargas (DIREITO GV) nasceu da
necessidade de formacao de um advogado com perfil multidisciplinar, com actuagao
internacional e focado ndo apenas em conceitos juridicos abstractos, mas nas relagdes
com outras areas do conhecimento tais como finangas, contabilidade, economia,
negociacao, tecnologia de informacao e gestdo de pessoas.

A segunda edicdo do curso de Técnicas de Negociagdes para Advogados, realizado
no ambito da parceria LEXDEBATA e DIREITO GV, reunira na cidade em Lisboa, entre
os dias 25, 26 e 27 de Outubro de 2011, advogados e profissionais da area juridica
que actuam em diferentes contextos de negociagdo.

Apresentacao

Aquele que escolhe a drea juridica percebe rapidamente que ndo basta o
conhecimento técnico eminentemente juridico para o sucesso profissional. Ha
diversas outras habilidades que, se ndao desenvolvidas a contento, impedirdao o
resultado pretendido na profissdo. Nesse contexto encontra-se a questdo da
negociacao que € abordada no curso como ferramenta imprescindivel para o sucesso
profissional.

Objectivos

O objectivo do curso é ajudar os participantes a aumentar as suas competéncias na
area de negociacao. O curso pretende ser ao mesmo tempo prescritivo e descritivo
quanto ao tema das negociacdes. Sob o aspecto descritivo, o objectivo é a
compreensao de diferentes tipos de negociacdo a partir de um quadro geral que
permita aos participantes um comportamento racional e eficaz. Sob o aspecto
prescritivo, o curso pretende apresentar certos conceitos e algumas ferramentas uteis
para a actuacdo dos negociadores.

Publico-alvo
Profissionais da area juridica.

Metodologia

O curso utiliza a metodologia criada e refinada no Harvard Program on Negotiations e
na Kellogg Graduate School of Management, a qual se centra no formato de workshops.
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Realizacao
25,26 e 27 de Outubro de 2011, das 18h as 21h40

Local: LEXDEBATA
Rua Francisco Manuel de Melo, 21 Lisboa - Portugal

Carga Horaria
12 horas-aula

Programa

Introducao
* (O advogado como negociador;
» Negociacdo behind the table e negociacao across the table;
» Técnicas e estratégias para negociagdes distributivas;
* (Gestdo de negociacGes em que os interesses sdo nitidamente opostos.

Técnicas e estratégias para Negocia¢des Integrativas
» Defesa dos interesses, de acordo com a abordagem do Programa de
Negociagao de Harvard;
» Identificacao do poder nas negociagoes;
* Como medir o sucesso do resultado final.

Negociacao em situagdes dificeis
= A tensao entre criacdo e distribuicdo de valor;
» Atensdo entre empatia e assertividade;
» Atensdo entre representante e representado.

Coordenacgio Académica
» il I

Professora Alessandra Nascimento Silva e Figueiredo Mourdo, licenciada pela
Faculdade de Direito da Universidade de S3o Paulo, pds-graduada em Direito
Processual pela Universidade de Sdao Paulo. Participante do Program of Instruction for
Lawyers da Harvard Law School sobre Técnicas de Negociacao. Criadora do contetudo
do Curso “Técnicas de Negociacao para Advogados” no GVlaw. Professora convidada
da Universidade Catolica Portuguesa, em Lisboa, para a disciplina de “Técnicas de
Negociacdo”, autora do livro “Técnicas de Negociagdo para Advogados” e do
audiolivro “Tudo que vocé precisa saber sobre Negociacdo”, co-autora do livro
“Gestdo de Negociacdo” e advogada em Sao Paulo.
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Certificacdo

O aluno que obtiver frequéncia minima de 75% (setenta e cinco) das aulas recebera o
certificado de educagdo continuada em Técnicas de Negociagbes para Advogados,
emitido pela Escola de Direito de Sao Paulo da Fundacao Getulio Vargas (DIREITO
GV).

Inscricao
geral@lexdebata.org.

Contacto

T: (351) 213132000
D: (351) 21 313 20 49
F:(351) 213132001

Valores
380 € + IVA a taxa legal

Uma iniciativa com o apoio de:

@
é
CONCORDIA

Centro de Conciliagio e Mediagio de Conflitos
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